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~, Als Unter-
1iechmer

hafte ich im
Grunde fiir

alles — selbst r

fiir Fehler,
ie meinen
itarbeitern
passieren.”

Thomas K., Tischlermeister

Der Diisseldorfer hat sich
2001 selbststandig gemacht.
Seitdem hat sich der Tischler
immer wieder weiterent-

wickelt, und entwirft heute

neben Mobeln umfassende
inrichtungslosungen far

Raume und Geschafte.

Fotos: Riidiger Nehmzow

Mein Bedarf

Mir war von Anfang
an wichtig, dass

alles abgesichert ist
Thomas K. weils, dass in seinem
Handwerksbetrieb schnell etwas

schiefgehen kann. Selbst, wenn
er noch so achtgibt.

LIch habe mich schon vor dem Sprung in die

Selbststandigkeit vor gut zehn Jahren mit mei-
nem Allianz Vermittler zusammengesetzt,
um mich grundlegend abzusichern. Als Un-
ternehmer haftet man ja fiir so vieles — selbst
dann, wenn man gar nicht selbst Schuld hat.
Seitdem haben wir meinen Versicherungs-
schutz etliche Male angepasst, weil meine
Firma gewachsen ist und der Bedarf sich ver-
andert hat. Manchmal ist es so, dass ich von
Kollegen oder bei einem Vortrag etwas hore,
was mit bestimmten Versicherungen zu tun
hat, und dass ich dann meinen Vermittler an-
rufe und ihn frage, wie das in meinem Vertrag
geregeltist. Umgekehrt meldet sich mein Ver-
mittler mehrmals im Jahr bei mir, um meinen
Versicherungsschutz zu besprechen.

Letztens hatte ich zum Beispiel eine neue
Maschine angeschafft —da musste die Inhalts-
versicherung nattrlich angepasst werden. Die
existenziell wichtigen Versicherungen hatte
ich gleich zu Beginn meiner Selbststandig-
keit abgeschlossen, allen voran die Betriebs-
haftpflichtversicherung. Nach ein paar Jah-
ren schlug mein Vermittler vor, die Versiche-
rungssumme zu erhdhen, weil mein Betrieb
schnell gewachsen war und ich schon fir
mehrere Mitarbeiter verantwortlich war. Da-
mit ich notfalls auch fir einen GroRschaden
gewappnet bin, habe ich das gemacht.

Ich habe das gute Gefiihl, dass mein Versi-
cherungsschutz immer auf dem passenden
Stand und meine Firma gut abgesichert ist.”
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Das FirmenKonzept

So funktioniert

das FirmenKonzept

Passgenaue Absicherung aus einer Hand, dazu
attraktive Rabatte sowie weitere praktische Vorteile —
das bietet das FirmenKonzept der Allianz.

Welche Risikofelder mochten Sie absichern?

Rechts-

schutzver-

Haft- Sach-

pflichtver- versiche-

sicherung rung sicherung

Versicherungsart

Im Rahmen des FirmenKonzepts
konnen Sie Haftplicht-, Sach- und
Rechtsschutzrisiken absichern.

Welche Produkte passen zu Ilhrem Betrieb?

Was sind Ihre speziellen Risiken?

Produkte

Wahlen Sie aus den Versi-
cherungsarten die zu lhren
Risiken passenden Produkte,
bei Haftpflichtversicherungen
z.B. eine Betriebshaft-
pflichtversicherung (BHV),
bei Sachversicherungen z.B.
eine Inhaltsversicherung
gegen Feuer (F), Einbruch-
diebstahl (ED) und Elemen-
tarschaden (EL) oder beim
Rechtsschutz z.B. eine Firmen-
und Privat-Rechtsschutz-
Kombination (Kombi).

Bausteine

Mit Bausteinen kdnnen Sie
spezielle Risiken absichern,
zum Beispiel einen Ertrags-
ausfall (E) durch einen Be-
triebsstillstand aufgrund eines
Elementarschadens (EL).

Ihre Kombivorteile
im Uberblick

Kombirabatt
Bei einer Kombination von Produk-

@ ten aus zwei Versicherungsarten
erhalten Sie finf Prozent Rabatt auf die
Beitrdge. Wenn Sie Produkte aus allen drei
Versicherungsarten wahlen, bekommen
Sie sogar zehn Prozent Rabatt.

5% Rabatt
L

10% Rabatt

Vermittlung von
2 Dienstleistern
@ Bendtigen Sie professionelle Un-
terstlitzung zur Priifung der Bonitdt poten-
zieller Vertragspartner oder zur Durchset-
zung von Forderungen, vermittelt lhnen

die Allianz telefonisch und kostenlos erfah-
rene Dienstleister.

Diese Vorteile
ENINE
jedem Fall:

Bietet der neue Vertrag im Fir-

® menKonzept bessere Leistungen

als lhre noch laufende Versicherung bei

einem anderen Versicherer, kdnnen Sie

mit dem SofortSchutz bis zum Ablauf des

alten Vertrages die Deckungsdifferenz ab-

sichern. Der SofortSchutz gilt maximal ein

Jahr und kostet nicht mehr als fiinf Prozent
des Allianz Jahresbeitrags.

AktualitatsGarantie
2 Werden wahrend der Vertrags-
@ laufzeit verbesserte Versiche-
rungsbedingungen eingefiihrt, die nicht

zu einer Beitragserhéhung fiihren, gelten
diese automatisch fir Ihren Vertrag.

-I SofortSchutz-Option




Das sollten Sie wissen:

Besonders geeignet fiir:
Unternehmen mit einem Jahresumsatz
von bis zu 750.000 EUR (Landwirte

bis 500 ha) und Unternehmen mit
einem Versicherungsbedarf von bis zu
750.000 EUR Versicherungssumme flr
die Inhaltsversicherung, die passge-
nauen Versicherungsschutz aus einer
Hand wiinschen.

Nicht geeignet fiir:

GroRere Unternehmen, die diese Gren-
zen Uberschreiten oder auRergewohn-
liche Risiken (z.B. besondere Hoch-
wassergefahrdung) haben, kénnen

die Vorteile des FirmenKonzepts leider
nicht nutzen. Fir sie bietet die Allianz
spezielle Versicherungslésungen.

Voraussetzungen:

Die Kombivorteile des FirmenKon-
zepts kdnnen in Anspruch genom-
men werden, wenn Versicherungen
aus mindestens zwei der Versi-
cherungsarten Sachversicherung,
Haftpflichtversicherung oder Rechts-
schutzversicherung abgeschlossen
werden.

Was passiert, wenn ich eine
Versicherung kiindige?

Wenn Sie einzelne Vertrage aus Ihrem
FirmenKonzept kiindigen, bleibt der
Versicherungsschutz der anderen
davon unber(hrt. Allerdings verlieren
Sie Kombivorteile, wenn Sie dadurch
Vertrdge in weniger Versicherungs-
arten haben.

Beratung und Service: FirmenKonzept

Welche L6sung zu lhrem Unternehmen und “ Die Allianz bietet mit dem FirmenKonzept
lhren Zielen passt, konnen Sie am besten passgenauen Versicherungsschutz fir Unter-
in einem personlichen Gesprach mit lhrem nehmen aus einer Hand.

Versicherungsvermittler herausfinden.

Immer fir Sie da, wenn es darauf ankommt:

MMS--400470 (02V) 10.12.17



